Доклад Заместителя Председателя Комитета по развитию малого и среднего предпринимательства Республики Татарстан Александра Ивановича Леманова

на совещании в режиме видеоконференции по вопросу реализации 1 и 2 этапов программы «Лизинг-грант»

В период с 28.04.2009 г. по 16.05 2009 г. и с 26.06.2009 г. по 25.08.2009 г.  в Республике Татарстан проводились 1 и 2 этапы Конкурсного отбора бизнес-проектов РТ по программе «Лизинг-грант». За данный период для участия в конкурсе было подано 708 конкурсных заявок из 45 муниципальных образований Республики Татарстан.

По итогам Конкурсного отбора Конкурсная комиссия определила 384 победителей Конкурса (11 грантов – 100 000 руб., 326 грантов – 300 000 руб., 47 грантов – 1 млн. руб.)
По активности муниципальных образований при реализации программы можно сказать следующее:

1. Наибольшую активность в 1 и 2 этапах проявили следующие районы: 

Дрожжановский – 43 заявки, 25 победителей

Бугульминский – 41 заявка, 26 победителей

Актанышский – 37 заявок, 22 победителя

Сабинский – 35 заявок, 31 победитель

Кукморский – 34 заявки, 20 победителей

Мензелинский – 33 заявки, 18 победителей

2. Наименьшую активность в 1 и 2 этапах проявили следующие районы:

Кайбицкий – 2 заявки, 2 победителя

Верхнеуслонский – 3 заявки, 2 победителя

Новошешминский – 3 заявки, 2 победителя

Алькеевский – 3 заявки, 1 победитель

По итогам реализации 1 и 2 этапов программы Комитетом произведены изменения в перечне рекомендуемого оборудования, приобретаемого за счет средств гранта, а именно – из перечня исключены позиции, создающие малое количество рабочих мест и не являющиеся оборудованием (УАЗ Фермер, МТЗ-82, Фиат Дукато), а также пилорамы в связи достигнутым балансом переработки древесины и производства «кругляка» на территории республики.

Вместе с тем, в перечень были добавлены позиции связанные с созданием импортозамещающей продукции такие как: скотовоз на шасси Исузу (4 тонны), рефрижератор на шасси УАЗ (объем 9 куб.м., охлаждение: 0 – 4 градусов), оборудование для сушки овощей и фруктов, пчеловодный павильон на базе полуприцепа КамАЗ на 60 пчелосемей, а также в связи с развитием малоэтажного жилищного строительства в муниципальных районах РТ в перечень рекомендуемого оборудования добавлены линии по производству стеновых блоков и тротуарной плитки различных мощностей (объем смесителя 90 и 300 л.).

В процессе реализации программы Комитетом выявлены следующие проблемные точки:
1. На стадии подготовки заявок:

2. Предприниматели не участвуют в написании бизнес-планов. В этом случае бизнес-план пишет либо исполком, либо различные ассоциации. В результате все бизнес-планы написаны на одном шаблоне, а предприниматель не владеет информацией и не может грамотно провести защиту. 

Также выявлены случаи, когда различные консалтинговые фирмы предлагают изготовление бизнес-планов с гарантией победы в конкурсе. Такие обращения следует расценивать как мошенничество, так как победу в конкурсе может принести только полный комплект документов и грамотная защита на конкурсной комиссии.
На стадии подачи заявки:

3. Предприниматели невнимательно составляют заявки. В данном случае заявка отклоняется от участия по формальным признакам. Основные причины отклонения заявок: неполная комплектация заявок (отсутствие в заявке всех необходимых документов), срок регистрации заявителя на момент подачи заявки больше 1 года, экономическая необоснованность проекта (не определены:  полная стоимость проекта, рынки сбыта продукции и т.п), отсутствие у Заявителя имущественных ресурсов для реализации бизнес-проекта (земельный участок, производственные помещения, технологические подключения и т.д.).
На стадии выдачи гранта:

4. Предприниматели после победы в конкурсе хотят получить грант деньгами, либо заменить вид оборудования. Комитет сообщает, что целевое назначение гранта – только оплата лизинга приобретаемого оборудования (за исключением поддержки народно-художественных промыслов). Замена оборудования после победы в конкурсе – не допускается, так как комиссией уже одобрен бизнес-проект с использованием именно этого оборудования.
На стадии поставки оборудования:

5. При поставке оборудования предприниматели хотят самостоятельно осуществить доставку и монтаж оборудования. Это недопустимо, так как доставка и монтаж должны осуществляться специализированными компаниями, чтобы сохранялась гарантия на оборудование.

Также выявлены случаи, когда при поставке оборудования у предпринимателей не подготовлены площадки, например при поставке пекарен и мельниц не подготовлены помещения, не подведены техприсоединения, либо помещение не соответствует санитарным нормам. При поставке теплиц не были подготовлены фундаменты – поэтому на сегодняшний день определено что заливку фундаментов будет осуществлять поставщик.

